FATORES DE MULTIPLICAÇÃO DA CÉLULA

Resumo do livro de Joel Comiskey – O Crescimento Explosivo das Igrejas em Células.

 

FATORES QUE NÃO INFLUENCIAM NA MULTIPLICAÇÃO DA CÉLULA

·    Sexo do líder

·    Idade

·    Classe social

·    Formação cultural

·    Estado civil

·    Profissão

·    Personalidade

·    Dom espiritual

 

FATORES DE INFLUÊNCIA NA MULTIPLICAÇÃO DA CÉLULA

 

a)TEMPO DEVOCIONAL DE CADA LÍDER

b) ORAÇÃO PELOS MEMBROS DA CÉLULA

c) TEMPO DE PREPARAÇÃO PARA O ENCONTRO DA CÉLULA

 

Quanto tempo investem na oração os líderes de célula mais bem sucedidos?
·    Líderes que investem 90 minutos ou mais em sua vida devocional, multiplicam duas vezes mais do que os que dedicam pouco ou nada à vida de oração.

·    Ouvir a voz de Deus dá ao líder maior senso de direção e segurança.

·    Um líder que demonstra repetidamente que Deus fala a ele, adquire autoridade espiritual.

·    Mateus 6:6 – “Mas você, quando orar, vá para o seu quarto, feche a porta e ore ao seu Pai, que não pode ser visto. E o seu Pai, que vê o que você faz em segredo, lhe dará a recompensa.”
·    É importante encontrar um lugar apropriado para a oração.

·    É importante haver privacidade, quietude, um tempo entre você e Deus, sem interrupções.

·    Ore diariamente pelos membros da célula e pessoas do seu oikos.

·    Encoraje os membros da célula a orarem e jejuarem no dia da reunião.

 

“Momentos de oração triviais e rotineiros em uma célula são incapazes de quebrar nela o espírito de letargia.” (Ralph Neighbour Jr)

 

Quanto os líderes de célula bem sucedidos oram pelos membros de sua célula?

·    64% oram todos os dias.

·    16% oram dia sim, dia não. 

·    11% oram uma vez por semana.

·    9% oram algumas vezes.

 

CONCLUSÃO

Líderes que oram diariamente pelos membros de sua célula, multiplicam a sua célula muito mais vezes que os que oram de vez em quando.

 

ESTABELECIMENTO DE ALVOS.

 

COMUNICAR AOS MEMBROS DA CÉLULA A DATA DA MULTIPLICAÇÃO.

Fixar alvos aumenta a possibilidade de multiplicação em 75%. Alvos Estabelecidos proporcionam direção e garantem que as prioridades sejam levadas a sério.

 

· O QUE FAZER?

·    Comunique a todos de sua célula a data de encerramento da célula.

·    Comunique sua célula que somente haverá multiplicação, se novos convertidos forem acrescentados ao grupo. Portanto, todos devem cooperar para a evangelização do oikos.

 

A ÊNFASE NO TREINAMENTO DOS MEMBROS DA CÉLULA.

 

Como você pode preparar e treinar os membros da célula?

 

OS TRÊS DOMÍNIOS DE APRENDIZAGEM

1. COGNITIVO

·     Preocupa-se em passar conhecimentos.
·     Exige um Professor.
·     Apela para a Lógica.
 

2. PSICOMOTOR

·     Exercita a aperfeiçoa as Habilidades.

·     Exige um Instrutor.

·     Requer Prática.

 

3. AFETIVO

Valores são formados no centro da vontade das pessoas. Precisa-se de um Facilitador que promove experiências. Experiências mudam os antigos valores e implantam novos.  

 

O Relacionamento entre o Líder e os membros da célula, fora do Encontro, tem grande influência na multiplicação do grupo. Visitar os membros da célula é essencial para o crescimento. 

 
Quantas vezes você visita os membros de sua célula?
25% visitam 1 ou 2 vezes por mês.

23% visitam 2 a 4 vezes por mês.

19% visitam 5 a 7 vezes por mês.

23% visitam 9 ou + vezes por mês.

 

LEMBRE-SE! 

A prática ensina melhor que a teoria! O Espírito Santo é a maior fonte de poder e sabedoria: confie Nele para preparar líderes.

 

COMO TRATAR OS DIFERENTES TIPOS PROBLEMÁTICOS NA CÉLULA?

 

	OS TIPOS
	SUA ATITUDE
	AÇÃO DO LÍDER

	Ociosos
	Desafiar
	Dê tarefas, peça contas, seja firme.

	Desanimados
	Confortar 
	Dê exemplos, enfatize as virtudes.

	Fracos
	Carregar 
	Tenha paciência, acompanhe passo a passo, seja amoroso


 

 

Encoraje os membros da célula a participarem na condução da reunião: Quebra-gêlo, Louvor, Edificação, Crianças.

 

IMPORTANTÍSSIMO! NÃO TENHA MEDO DE FRACASSAR NA ESCOLHA DE UM AUXILIAR OU LÍDER!

 

Sucesso somente pode ser obtido por meio de fracassos repetidos...sucesso representa 1% do seu trabalho que é apenas o resultado dos 99% chamados de fracasso.
 

CONTATO COM NOVAS PESSOAS.

Relação entre pessoas novas visitadas e a Multiplicação da Célula

·    Se 1 a 3 pessoas novas são visitadas, por mês, a chance de multiplicação sobe 60%.

·    5 a 7 pessoas novas visitadas por mês, a chance de multiplicação sobe 80%.

·    Mais de 8 pessoas novas por mês, multiplicação duas vezes mais.

 

 

Que acontece quando um visitante vem à célula ou ao culto e logo em seguida é visitado?
·    85% voltam na semana seguinte se forem visitados até 36 horas depois do culto.

·    60% retornam se o prazo for de 72 horas.

·    15% voltam se o prazo for de 7 dias.

·    Se a visita for feita pelo pastor, as porcentagens caem pela metade.

 

Conclusão: leigos tem maior capacidade para cativar novas pessoas.

 

· Encoraje os membros de sua célula a convidarem visitantes para a reunião do seu grupo. Pergunte a eles: -Quem você vai convidar para a nossa próxima reunião? E se as pessoas não vierem?
Deus é quem sabe, é Ele quem move as pessoas a virem a Cristo. Mas convidar é nossa responsabilidade. Veja a pesquisa:

·    Convide 25 pessoas, 15 vão dizer que comparecerão.

·    Mas somente 8 a 10 pessoas virão na primeira vez.

·    Dessas, apenas a metade delas virão regularmente à reunião da célula.

 

SUGESTÕES PRÁTICAS

Faça um pic-nic, passeio, caminhada, encontros sociais, esporte, finais de semana em ambiente não vinculado à igreja.

 

Que relação existe entre os encontros sociais com o oikos (além do Encontro) e a multiplicação da célula?
27%, dos que multiplicam, não promovem nenhum encontro além da reunião da célula.

30%, dos que multiplicam, fazem pelo menos 1 encontro por mês.

19%, fazem 2 ou 3 encontros por mês.

18%, 4 ou 5 encontros por mês.

5% dos líderes realizam mais de 6 encontros por mês.

 

Transforme ocasionalmente a reunião da célula em um encontro evangelístico.

 

 

